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Deinen Leerstand clever nutzen!

Beyond Bookings ist ein Hospitality-Tech-Unternehmen
mit FinTech-DNA aus Frankfurt.

Mit bebo convert nutzen Hotels unverkaufte Zimmer, um
Kosten zu begleichen und ihre Liquiditat zu sichern -
ohne klassische Finanzierung.

Zur Weiterentwicklung unserer Marke und unseres
Wachstums suchen wir dich als Marketing-Lead mit
Blick fur Markt,

strategischem Zielgruppe und

Partnerschaften.

> Deine Aufgaben

e Du entwickelst und steuerst unsere Marketing-
strategie und scharfst unsere Positionierung im
Hotelmarkt.

e Du verantwortest Website, Content und Conversion
entlang der gesamten Customer Journey.

e Du planst und optimierst Performance-Kampagnen
zur Leadgenerierung.

e Du entwickelst skalierbare Funnels und verbesserst
diese kontinuierlich datengetrieben.

e Du baust unser Partnernetzwerk als Growth-Kanal
weiter aus.

e Du arbeitest eng mit dem Sales-Team zusammen und
stellst eine hohe Lead-Qualitat sicher.

e Du planst und steuerst den Einsatz von Messen und
Events als Marketing- und Vertriebskanal

e Du verantwortest die Planung und Priorisierung
unseres Marketingbudgets.

e Du
Marketingbereich weiter.

entwickelst Strukturen, Prozesse und den

> Unser Angebot

e Eine Rolle mit echtem Einfluss auf Wachstum und
Marktpositionierung.

e Direkte Zusammenarbeit mit der Geschaftsfiihrung.

» Viel Gestaltungsspielraum und Verantwortung.

e Hybrid-Modell aus Remote Work und Office in
Frankfurt (in bester Lage und Co-Working-Flair).

e Ein ambitioniertes Team mit klarem Ziel: Die
Hotellerie wirtschaftlich weiterzubringen.

e 30 Tage Urlaub fiir Deine Erholung.

kostenfreie unserer

e On top: Hotelgutscheine

Partnerhotels fiir Deine privaten Kurztrips.

LEAD GROWTH &

MARKETING

m/w/d

I it Sitz in Frankfurt am Main

£, Dein Profil

e Mehrjahrige  Erfahrung

im Bereich

Marketing und/oder Growth.
e Du bist stark in Strategie und Umsetzung.

e Du kannst komplexe Themen klar und

Uberzeugend kommunizieren.

e Du hast Erfahrung mit Funnels, Demand

Generation und KPI-Steuerung.

e Du denkst
Ubernimmst Ownership.

unternehmerisch und

e Du bist hands-on und hast Lust, Dinge

selbst aufzubauen.

Ein Plus, aber kein Muss

e Erfahrung in der

Hotellerie oder im

Hospitality-Umfeld (klarer Vorteil).
¢ Du verstehst die Dynamiken der Branche -

oder hast Lust, sie schnell zu durchdringen.

e Erfahrung in einem Startup oder Scale-up.

e Erfahrung mit Partner-

Modellen.

Perspektive
Du entwickelst unseren

Growth-Bereich aktiv weiter

oder

Referral-

Marketing- und
— mit klarer

Perspektive, mittelfristig mehr Verantwortung

bis hin zur Fihrung des

Ubernehmen.

Eigeninitiative & Kreativitat
Deutsch & Englisch
Bildbearbeitung (Canva)
CRM & Newsletter (Hubspot)

Ariane Landes

+49 (0) 172 6737 724
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Bereichs zu

karriere@beyond-bookings.com
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